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alle informationen 
zum studiengang 
Wirtschaftsinge-
nieurwesen finden 
sie auch im inter-
net. Fotografieren 
sie dazu einfach 
den Qr-code mit 
einem passenden 
reader auf ihrem 
handy*.

*  bitte beachten sie: beim auf-

rufen der internetseite können 

ihnen kosten entstehen.
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die Fh aachen ist mit über 12.500 
studierenden, 220 Professorinnen und 
Professoren, rund 300 Lehrbeauftragten 
und weiteren 600 Mitarbeiterinnen und 
Mitarbeitern eine der größten Fachhoch-
schulen deutschlands.

im Fachbereich Maschinenbau und 
Mechatronik studieren ca. 1400 studie-
rende in bachelor- und Masterstudiengän-
gen. 23 Professorinnen und Professoren, 
unterstüzt durch ca. 22 wissenschaftliche 
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, garan-
tieren mit ca. 70 Lehrbeauftragten aus der 
industrie und aus Forschungsinstitutionen 
eine starke Praxisorientierung in Lehre 
und Forschung. im Forschungsranking 
nehmen die ingenieurwissenschaften der 
Fh aachen seit Jahren einen Platz in der 
spitzengruppe der bundesdeutschen Fach-
hochschulen ein. enge kooperationen mit 
regionalen und international operierenden 

unternehmen und mit einer Vielzahl 
von hochschulen im europäischen und 
außereuropäischen ausland gewährleisten 
den studierenden eine ingenieurausbil-
dung, die die steigenden anforderungen 
des arbeitsmarktes – auch des global 
orientierten – erfüllt.

in enger kooperation der Fachbe-
reiche Maschinenbau und Mechatronik 
einerseits und Wirtschaftswissenschaften 
andererseits hat die Fh aachen den 
bachelorstudiengang Wirtschaftsingeni-
eurwesen konzipiert. der interdisziplinär 
angelegte kombinationsstudiengang bietet 
eine annähernd gleich gewichtete natur- 
und ingenieurwissenschaftliche sowie 
wirtschaftswissenschaftliche ausbildung. 

die studierenden dieses fach-
bereichsübergreifenden studiengangs 
erwerben ein hohes Maß an Prob-
lemlösungskompetenz, teamfähigkeit 

Willkommen
im Studiengang
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und kreativität. kleine Gruppen sowie 
tutoren- und Mentorenprogramme sichern 
eine exzellente, persönliche betreuung 
von studienbeginn an. die Fachbereiche 
Maschinenbau und Mechatronik sowie 
Wirtschaftswissenschaften pflegen 
intensive kooperationen mit einer Vielzahl 
von hochschulen im europäischen und 
außereuropäischen ausland. diese 

kooperationen sowie die integrierten 
Wahlmodule im studiengang Wirtschafts-
ingenieurwesen mit seinen beiden Ver-
tiefungsrichtungen Wirtschaftsingenieur 
und Vertriebsingenieur ermöglichen es 
den studierenden, teile des studiums an 
einer ausländischen Partneruniversität 
durchzuführen.

©
 F

h
-a

ac
h

en
, w

w
w

.li
ch

to
gr

ap
h

ie
.d

e



Wirtschafts-
ingenieurwesen
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als Vermittler zwischen technik und betriebswirtschaft mit der 
aufgabe, neue technische Produkte schneller auf den Markt zu 
bringen, nehmen Wirtschaftsingenieure in ihrer beruflichen tä-
tigkeit technologieorientierte Managementfunktionen wahr. 
Wirtschafts- und Vertriebsingenieurinnen und -ingenieure sind 
für den internationalen erfolg von unternehmen unverzichtbar.  
sie koordinieren die Güter-, Finanz- und informationsströme vom 
rohstoff bis hin zum fertigen Produkt, indem sie den gesamten 
komplex der Produktions- und Vertriebskette inklusive ressour-
censicherung, Finanzplan, Marktanalyse und Verkaufsstrategie 
organisieren, kontrollieren und ständig weiterentwickeln.  die 
Wirtschaftsingenieurin bzw. der Wirtschaftsingenieur ist im 
Gegensatz zu den vielen spezialisten im jeweiligen beruflichen 
umfeld eher „Generalist“, der jenen breiten einsatzbereich ab-
deckt, in dem sich technische, kaufmännische, soziale und auch 
ökologische aufgaben überschneiden.

Von ausbildung und bestimmung her „ingenieurin“ bzw.
„ingenieur“, unterscheiden sich Wirtschafts- und Vertriebs-

ingenieure jedoch von klassischen Maschinenbauingenieuren 
oder Mechatronikern, denn sie sind vielmehr der eher interdis-
ziplinär wirkende Problemlöser, Planer, coach, teamleiter oder 
technologiemanager. Wirtschafts- und Vertriebsingenieurinnen 
und -ingenieure sind in der Lage, technische Problemlösungen 
wirtschaftlich zu bewerten, unter anwendung kaufmännischer 
Grundsätze für das unternehmen zu nutzen und die auswirkun-
gen von entscheidungen auf umwelt, betrieb und Mitarbeiter zu 
bewerten.

Tätigkeitsfelder
Bindeglied zwischen 
Wirtschaft und Technik

Wirtschafts-
ingenieurwesen
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Berufsaussichten
Heiß umworben von 
vielen Branchen

berufliche Wirkungsbereiche finden Wirtschafts- und Vertriebs-
ingenieurinnen und -ingenieure in klein-, Mittel- und Großbe-
trieben der industrie, des handels und der Verkehrswirtschaft, 
in beratungs- und Versicherungsunternehmen, in behörden und 
Versorgungsbetrieben. Wirtschaftsingenieurinnen und -ingeni-
eure sind als Mitarbeiter und Vorgesetzte in der Linie, berater 
im stab, aber auch in unternehmerischen Funktionen tätig. ihre 
kompetenz in beratung, Planung, Gestaltung und steuerung 
technisch-wirtschaftlicher systeme eines unternehmens führen 
sie beispielsweise zu tätigkeitsfeldern in Marketing, Verkauf, 
beschaffung, arbeitsvorbereitung, Fertigung, Materialwirtschaft, 
Logistik, Qualitätskontrolle, sicherheit und umwelt. Wirtschafts-
ingenieurinnen und -ingenieure sind mit die gefragtesten absol-
ventinnen  und absolventen auf dem arbeitsmarkt. der bedarf 
an Vertriebsingenieurinnen und –ingenieuren  kann seit Jahren 
nicht im geforderten umfang gedeckt werden und kann daher als 
ausgezeichnet eingestuft werden.
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Kompetenzen
Integrative Kompetenzen 
als Schlüssel zum Erfolg

absolventinnen und absolventen werden durch das curricu-
lum befähigt, das unternehmen als system zu begreifen, indem 
sie vorrangig die technischen, wirtschaftlichen, sozialen und 
rechtlichen aspekte bei ihren handlungen und entscheidungen 
zu berücksichtigen lernen und proportional zu den jeweiligen 
betrieblichen aufgaben in beziehung zu setzen verstehen.

der studiengang Wirtschaftsingenieurwesen vermittelt die 
erforderlichen kompetenzen, um das interdisziplinäre berufsfeld 
auszufüllen. die studierenden bekommen einen Überblick über 
die grundlegenden themen des Maschinenbaus auf ingenieur-
wissenschaftlichem niveau und erhalten vertiefte kenntnisse 
in einzelnen ausgewählten technischen Fächern. sie erwerben 
die betriebswirtschaftlichen Fähigkeiten, in geschäftlichen 
situationen und  aufgabenstellungen kompetent zu agieren und 
wirtschaftlich-rechtliche rahmenbedingungen zu beurteilen.

Für die Vertiefungsrichtung „Vertriebsingenieur“ sind 
einzelne betriebswirtschaftliche disziplinen, insbesondere das 
Marketing, inhaltlich stärker ausgelegt. die Vertriebsingenieurin 
bzw. der Vertriebsingenieur ist als spezifisch ausgebildete 
Wirtschaftsingenieurin oder – ingenieur  repräsentant des unter-
nehmens und Problemlöser für den kunden. sie bzw. er ist damit 
Vermittler und Projektmanager in einem multisozialen umfeld, 
das im Zuge der internationalen ausrichtung eines unternehmens 
nicht nur ein hohes Maß an sozialkompetenzen erfordert, 
sondern auch ebenso hohe interkulturelle kompetenzen.



Vor dem Studium
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Zugangsvoraussetzungen  |  als Voraussetzung für die aufnahme 
des studiums wird neben der Fachhochschulreife oder der allge-
meinen hochschulreife der nachweis einer praktischen tätigkeit 
von 12 Wochen dauer gefordert.

Praktikum | Zum Verständnis der Lehrveranstaltungen sowie zur 
Vorbereitung auf den späteren beruf ist eine praktische tätigkeit 
unerlässlich. die studierenden lernen durch das Praktikum die 
für ihren beruf relevanten technischen und betriebswirtschaft-
lichen themenfelder, aber auch die sozialen strukturen in einem 
betrieb kennen.
das Praktikum umfasst 12 Wochen. acht Wochen Praktikum 
müssen vor aufnahme des studiums absolviert werden. der 
rest vor beginn der Vorlesungen des dritten semesters. es ist 
sinnvoll, das gesamte Praktikum bereits vor beginn des studiums 
abzuleisten.
Zur einschreibung kann dem studierendensekretariat eine be-
scheinigung des ausbildungsbetriebes vorgelegt werden, aus der 
art und dauer der tätigkeiten hervorgehen. eine einschlägige
berufsausbildung wird anerkannt. die anerkennung des Prakti-
kums erfolgt durch den Fachbereich.  

Weitere Informationen 
finden sie unter  
www.fh-aachen.de, wenn 
sie folgenden Webcode 
eingeben: 11111116

Zugangsvoraussetzungen
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Der praxisnahe  
Studiengang
Wirtschafts-
ingenieurwesen
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das weitere studium ermöglicht den 
studierenden ab dem fünften semester 
neben Pflichtfächern über Wahlmodule 
eine individuelle weitere schwer-
punktbildung innerhalb der fachlichen 
ausrichtung.

Verpflichtend für alle studierenden 
werden insbesondere themen zur 
Fertigung und Logistik sowie zur unter-
nehmensführung und zu Qualitätsabläufen 
aufgegriffen. 

der profilbildende Praxisbezug des 
studiengangs wird über verschiedene 
anwendungsorientierte elemente in der 
Lehre vermittelt, zu denen auch die im 5. 
und 6. semester stattfindenden Projekte 
zählen.

das 7. und letzte semester umfasst 
das Praxisprojekt sowie die bachelor-
arbeit und wird mit einem kolloquium 
abgeschlossen. das Praxisprojekt wird in 
einem industrieunternehmen durchge-
führt und soll den studierenden neben 
fachlichen erfahrungen auch einblicke in 
unternehmensstrukturen ermöglichen. 
auch die bachelorarbeit soll praxisorien-
tiert ein thema behandeln, das aus einer 
betrieblichen Fragestellung resultiert. Mit 
der Präsentation der bachelorarbeit in 
einem kolloquium erwirbt die studentin 
bzw. der student den berufsqualifizieren-
den bachelorabschluss.

das studium „Wirtschaftsingenieurwesen“ 
ist ein modular aufgebauter, siebense-
mestriger Vollzeitstudiengang mit einem 
studienvolumen von 210 credits. die 
einzelnen Module werden durch unter-
schiedliche Lern- und arbeitsformen wie 
Vorlesungen, seminare, Übungen, Labor-
praktika, selbständige studien und Prü-
fungen gebildet. der studiengang besteht 
aus Pflicht- und Wahlmodulen, einem 
Praxisprojekt, der bachelorarbeit und dem 
kolloquium.

das kernstudium beinhaltet eine 
kombination aus naturwissenschaft-
lichen, ingenieurwissenschaftlichen, 
wirtschaftswissenschaftlichen und 
rechtswissenschaftlichen
Grundlagenfächern. Fester bestandteil 
des studiengangs ist darüber hinaus die 
gezielte ausbildung von generischen kom-
petenzen (Pflichtkurse zu Präsentations- 
und arbeitstechniken, behandlung von 
Fallstudien, Laborpraktika) sowie techni-
sches englisch. neben der einführung in 
die inhalte der betriebswirtschafts- und 
Volkswirtschaftslehre erfolgt die Vermitt-
lung allgemeiner methodischer und juris-
tischer Grundlagen. bereits im zweiten 
semester des kernstudiums werden den 
studierenden in einer orientierungsveran-
staltung die fachlichen ausrichtungen des 
Wirtschaftsingenieurwesens „Wirtschafts-
ingenieur“ und „Vertriebsingenieur“ vorge-
stellt, um spätestens im dritten semester 
eine entscheidung zu ermöglichen.

Studienablauf
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Studienplan 
Wirtschaftsingenieur

sWs

nr. bezeichnung P/W LP V Ü Pr su ∑

1. Semester
71117 einführung in die bWL für 

Wirtschaftsingenieure
P 6 4 0 1 0 5

81101 Mathematik 1 P 6 3 2 0 0 5
81103 technische Mechanik 1 P 6 3 2 0 0 5
81104 Werkstoffkunde 1 P 5 3 2 0 0 5
81102 Physik P 7 4 2 1 0 7
Summe 31 17 8 2 0 27

2. Semester
71106 einführung in die Volkswirtschaftlehre P 5 2 2 0 0 4
73103
73110

Marketing oder
Marketing *

P 5 2 2 0 0 4

82105 elektrotechnik / elektronik P 5 2 1 2 0 5
82161 Mathematik 2 für 

Wirtschaftsingenieure
P 5 3 2 0 0 5

82163 technische Mechanik 2 P 5 2 2 0 0 4
84266 technisches und Wirtschaftsenglisch P 5 0 0 0 4 4
Summe 30 11 9 2 4 26

3. Semester
72103 statistik 2 P 5 2 2 0 0 4
72105 rechnungslegung 1 P 5 2 2 0 0 4
72106 kostenrechnung P 5 2 2 0 0 4
83102 konstruktionselemente 1 P 5 3 2 0 0 5
83103 technische Mechanik 3 P 5 3 3 0 0 6
81205 cad/technisches Zeichnen P 5 1 0 4 0 5
Summe 30 13 11 4 0 28

* in englischer sprache
LP: Leistungspunkte  P: Pflicht  W: Wahl  sWs: semesterwochenstunden 
V: Vorlesung Ü: Übung Pr: Praktikum su: seminar, seminaristischer unterricht
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sWs

nr. bezeichnung P/W LP V Ü Pr su ∑

4. Semester
74102 betriebliche informationssysteme P 5 2 2 0 0 4
73105 
73112

Finanzwirtschaft oder
Finance *

P 5 2 2 0 0 4

74103 organisation P 5 2 2 0 0 4
74104

74110

einführung bLP 
oder
introduction to op. Management

P 5 4 0 0 0 4

82106 Fertigungsverfahren P 5 2 2 1 0 5
86163 cad / caM P 5 1 0 4 0 5
Summe 30 13 8 5 0 26

5. Semester
75540 einführung i. d. Projektmanagement P 5 0 0 1 3 4
85176 Wirtschaftsprivatrecht /  

Vertrags- und haftungsrecht
P 6 3 2 0 0 5

75750 Wahlmodul Wirtschaft - Wi 1 W 5 - - - - -
85168 Qualitäts- u. anforderungsmanagement P 5 2 1 1 0 4
85513 Werkzeugmaschinen und  

flexible Fertigungssysteme
P 5 3 1 1 0 5

83104 thermodynamik P 5 2 2 1 0 5
Summe 31 10 6 4 3 23

  * in englischer sprache
LP: Leitstungspunkte  P: Pflicht  W: Wahl  sWs: semesterwochenstunden 
V: Vorlesung Ü: Übung Pr: Praktikum su: seminar, seminaristischer unterricht
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sWs

nr. bezeichnung P/W LP V Ü Pr su ∑

6. Semester
75101

75103

75102

unternehmensführung  
mit Planspiel Ludus oder 
business Management  
with Ludus * oder
unternehmensführung mit 
Planspiel unternehmensgründung

P

5

5

5

3

3

1

0

0

0

1

1

3

0

0

0

4

4

4

75751 Wahlmodul Wirtschaft - Wi 2 W 5 - - - - -
84102 konstruktionselemente 2 P 6 3 1 1 0 5
84209 Projekt 1 (Pro 8) P 3 0 0 0 3 3
85172 Wahlmodul technik 1 W 5 - - - - -
85173 Wahlmodul technik 2 W 5 - - - - -
Summe 29 6 1 3 3 13

7. Semester
86109 Praxisprojekt W 15
8998 bachelorarbeit W 12
8999 kolloquium W 3
Summe 30

* in englischer sprache
LP: Leistungspunkte  P: Pflicht  W: Wahl  sWs: semesterwochenstunden 
V: Vorlesung Ü: Übung Pr: Praktikum su: seminar, seminaristischer unterricht ©
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Studienplan 
Vertriebsingenieur

* in englischer sprache
LP: Leistungspunkte  P: Pflicht  W: Wahl  sWs: semesterwochenstunden 
V: Vorlesung Ü: Übung Pr: Praktikum su: seminar, seminaristischer unterricht

sWs

nr. bezeichnung P/W LP V Ü Pr su ∑

1. Semester
71117 einführung in die bWL für 

Wirtschaftsingenieure
P 6 4 0 1 0 5

81101 Mathematik 1 P 6 3 2 0 0 5
81102 Physik P 7 4 2 1 0 7
81103 technische Mechanik 1 P 6 3 2 0 0 5
81104 Werkstoffkunde 1 P 5 3 2 0 0 5
Summe 30 17 8 2 0 27

2. Semester
71106 einführung in die Volkswirtschaftlehre P 5 2 2 0 0 4
73103
73110

Marketing 
Marketing *

P 5 2 2 0 0 4

82105 elektrotechnik / elektronik P 5 2 1 2 0 5
82161 Mathematik 2 für 

Wirtschaftsingenieure
P 5 3 2 0 0 5

82163 technische Mechanik 2 P 5 2 2 0 0 4
84266 technisches und Wirtschaftsenglisch P 5 0 0 0 4 4
Summe 30 11 9 2 4 26

3. Semester
72103 statistik 2 P 5 2 2 0 0 4
72105 rechnungslegung 1 P 5 2 2 0 0 4
72106 kostenrechnung P 5 2 2 0 0 4
75639 industriegüter-Marketing P 5 2 0 0 1 3
81205 cad/technisches Zeichnen P 5 1 0 4 0 5
83102 konstruktionselemente 1 P 5 3 2 0 0 5
Summe 30 12 8 4 1 25
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sWs

nr. bezeichnung P/W LP V Ü Pr su ∑

4. Semester
74102 betriebliche informationssystems P 5 2 2 0 0 4
74103 organisation P 5 2 2 0 0 4
74104

74110

einführung bLP 
oder
introduction to op. Management *

P 5 4 0 0 0 4

75338 Management von kundenbeziehungen 
und industriellen serviceleistungen

P 5 0 0 0 4 4

82106 Fertigungsverfahren P 5 2 2 1 0 5
86163 cad / caM P 5 1 0 4 0 5
Summe 30 11 6 5 4 26

5. Semester
75540 einführung i. d. Projektmanagement P 5 0 0 1 3 4
75337 Vertriebsmanagement P 5 0 0 0 4 4
85176 Wirtschaftsprivatrecht /  

Vertrags- und haftungsrecht
P 6 3 2 0 0 5

85168 Qualitäts- u. anforderungsmanagement P 5 2 1 1 0 4
85170 kommunikation und Verhandlung P 5 2 0 0 2 4
83104 thermodynamik P 5 2 2 1 0 5
Summe 31 9 5 3 9 26

* in englischer sprache
LP: Leistungspunkte  P: Pflicht  W: Wahl  sWs: semesterwochenstunden 
V: Vorlesung Ü: Übung Pr: Praktikum su: seminar, seminaristischer unterricht
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sWs

nr. bezeichnung P/W LP V Ü Pr su ∑

6. Semester
75753 Wahlmodul Wirtschaft - Vi 1 W 5 - - - - -
84102 konstruktionselemente 2 P 6 3 1 1 0 5
86170 Vertriebsprojekt P 4 0 0 0 3 3
86173 interdisziplinäre Fallstudie P 4 0 0 0 4 4
85172 Wahlmodul technik 1 W 5 - - - - -
85173 Wahlmodul technik 2 W 5 - - - - -
Summe 29 3 1 1 7 12

7. Semester
86109 Praxisprojekt W 15
8998 bachelorarbeit W 12
8999 kolloquium W 3
Summe 30

* in englischer sprache
LP: Leistungspunkte  P: Pflicht  W: Wahl  sWs: semesterwochenstunden 
V: Vorlesung Ü: Übung Pr: Praktikum su: seminar, seminaristischer unterricht ©
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Wahlmodulkataloge

sWs

nr. bezeichnung P/W LP V Ü Pr su ∑

Wahlmodulkatalog Technik (FB 8)
85102 Fügeverfahren W 3 2 0 1 0 3
85202 konstruktionslehre / 

konstruktionssystematik 
W 5 2 1 2 0 5

85502 konstruktionssystematik W 3 1 0 2 0 3
85504 Getriebetechnik W 3 1 1 1 0 3
85506 kreative Produktplanung W 3 2 0 1 0 3
85511 automatisierungstechnik W 5 4 0 2 0 6
85602 software-engineering W 3 1 1 1 0 3
85720 technische optik W 5 3 2 0 0 5
85721 ingenieurkeramik W 5 3 2 0 0 5
85724 objektorientierte Programmierung /

software engineering
W 5 2 0 3 0 5

85726 Programmieren mit Java W 5 2 0 3 0 5
85727 Finite elemente W 5 2 0 3 0 5
85729 Maschinendynamik / Getriebetechnik W 5 3 2 1 0 6
85731 erneuerbare energien W 5 2 2 1 0 5
85732 Qualitätstechnologien W 5 3 0 2 0 5
85734 Produktionsplanung u. -steuerung / 

Produktionslogistik
W 3 1 1 1 0 3

85735 beschichtungstechnologien W 5 2 1 1 0 4
85736 strömungsmaschinen W 5 3 1 1 0 5
85737 Lasertechnologie / rapid Prototyping W 5 3 2 0 0 5
85738 unternehmerseminar W 5 0 0 0 4 4
85739 robotik W 5 2 1 2 0 5
85740 statistische Methoden der 

ingenieurwissenschaften
W 5 2 0 3 0 5

LP: Leistungspunkte  P: Pflicht  W: Wahl  sWs: semesterwochenstunden 
V: Vorlesung Ü: Übung Pr: Praktikum su: seminar, seminaristischer unterricht ©
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* in englischer sprache 
LP: Leistungspunkte  P: Pflicht  W: Wahl  sWs: semesterwochenstunden 
V: Vorlesung Ü: Übung Pr: Praktikum su: seminar, seminaristischer unterricht

sWs

nr. bezeichnung P/W LP V Ü Pr su ∑

Wahlmodulkatalog Wirtschaft (FB 7) für Vertiefungsrichtung Wirtschaftsingenieur
71104 Personal W 5 4 0 0 0 4
72609 Logistik consulting W 5 2 2 0 0 4
73104 rechnungslegung 2 W 5 4 0 0 0 4
75603 Prozess- und  

supply-chain-Management
W 5 0 0 0 4 4

75608 Process- and  
supply-chain-Management *

W 5 0 0 0 4 4

75615 unternehmensfinanzierung W 5 0 0 0 4 4
75617 corporate Finance * W 5 0 0 0 4 4
75621 anforderungs- und testmanagement W 5 0 0 0 4 4
75622 it-Projektsteuerung/it Project control W 5 0 0 0 4 4
75625 internationales business W 5 0 0 0 4 4
75627 international business * W 5 0 0 0 4 4
75630 kostenmanagement W 5 0 0 0 4 4
75635 konzeptionelles Marketing W 5 0 0 0 4 4
75636 instrumentelles Marketing W 5 0 0 0 4 4
75640 organisation und 

unternehmensführung
W 5 0 0 0 4 4

75641 organisationale Gestaltung W 5 0 0 0 4 4
75642 organisationsmanagement W 5 0 0 0 4 4
75645 Führung und Persönlichkeit 1 W 5 0 0 0 4 4
75647 Leadership and Personality 1 * W 5 0 0 0 4 4
75646 Führung und Persönlichkeit 2 W 5 0 0 0 4 4
75648 Leadership and Personality 2 * W 5 0 0 0 4 4
75650 Quantitative Verfahren 1 W 5 0 0 0 4 4
75651 Quantitative Verfahren 2 W 5 0 0 0 4 4
75684 aktuelle Wirtschaftsthemen W 5 0 0 0 4 4
75687 topics in economics * W 5 0 0 0 4 4
75740 entrepreneurship W 5 2 2 0 0 4
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sWs

nr. bezeichnung P/W LP V Ü Pr su ∑

Wahlmodulkatalog Wirtschaft (FB 7) für Vertiefungsrichtung Vertriebssingenieur
71104 Personal W 5 4 0 0 0 4
72609 Logistik consulting W 5 2 2 0 0 4
73104 rechnungslegung 2 w 5 4 0 0 0 4
73105 Finanzwirtschaft W 5 2 2 0 0 4
73112 Finance * W 5 2 2 0 0 4
75603 Prozess- und  

supply-chain-Management
W 5 0 0 0 4 4

75608 Process- and  
supply-chain-Management *

W 5 0 0 0 4 4

75625 internationales business W 5 0 0 0 4 4
75627 international business * W 5 0 0 0 4 4
75630 kostenmanagement W 5 0 0 0 4 4
75635 konzeptionelles Marketing W 5 0 0 0 4 4
75636 instrumentelles Marketing W 5 0 0 0 4 4
75645 Führung und Persönlichkeit 1 W 5 0 0 0 4 4
75647 Leadership and Personality 1 * W 5 0 0 0 4 4
75646 Führung und Persönlichkeit 2 W 5 0 0 0 4 4
75648 Leadership and Personality 2 * W 5 0 0 0 4 4
75684 aktuelle Wirtschaftsthemen W 5 0 0 0 4 4
75687 topics in economics W 5 0 0 0 4 4

 
* in englischer sprache 
LP: Leistungspunkte  P: Pflicht  W: Wahl  sWs: semesterwochenstunden 
V: Vorlesung Ü: Übung Pr: Praktikum su: seminar, seminaristischer unterricht
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Pflichtmodule 

71106 5 Leistungspunkte

einführung in die Volkwirtschaftslehre  |  
Prof. Dr. rer. pol. Karen Müller-Oestreich, 
Prof. Dr. sc. pol. Norbert Janz,  
Prof. Dr. rer. pol. Markus Fredebeul-Krein
die studierenden sind mit den grundle-
genden tatbeständen des Wirtschaftens 
vertraut und beherrschen die Funktions-
weise der Marktwirtschaft. die bedeutung 
und rolle des staats in der Marktwirt-
schaft sind ihnen ebenso geläufig wie die 
konkreten staatsaufgaben, -ausgaben und 
-einnahmenstrukturen in der bundesrepu-
blik deutschland. im rahmen der Volks-
wirtschaftlichen Gesamtrechnungen sind 
sie mit den zentralen wirtschaftlichen Ge-
gebenheiten der bundesrepublik deutsch-
land vertraut. die studierenden sind somit 
befähigt, die wirtschaftliche Lage und 
ökonomische strukturen einzuordnen. sie 
können finanz- und wirtschaftspolitische 
entscheidungen und ereignisse sowohl 
unter dem Gesichtspunkt der konkreten 
rollenverteilung zwischen staat und den 
anderen sektoren, als auch zwischen den 
staatlichen ebenen beurteilen. 

71117 6 Leistungspunkte

einführung in die BWL für Wirtschaftsin-
genieure  |   
Prof. Dr. rer. pol. Constanze Chwallek,  
Prof. Dr. rer. pol. Wolfram Pietsch
die studierenden kennen die Grundlagen 
der betriebswirtschaftslehre einschließlich 
des betriebswirtschaftlichen Grundvoka-
bulars. sie sind vertraut mit funktions-

übergreifenden, konstituierenden betrieb-
lichen entscheidungen und wissen um die 
bedeutung branchenspezifischer aspekte. 
die teilnehmer besitzen ein elementares 
systemverständnis für integrative be-
triebswirtschaftliche Planungsprozesse: 
sie kennen wesentliche entscheidungs-
parameter wie für die steuerung von 
industriebetrieben und verstehen deren 
abhängigkeiten in hinblick auf die er-
folgsorientierte betriebswirtschaftliche 
analyse und Planung. sie kennen darüber 
hinaus auch spezifische entscheidungs-
felder für Wirtschaftsingenieure in der 
Fertigungsindustrie.

72103 5 Leistungspunkte

Statistik 2  |   
Prof. Dr. rer. nat. Christoph Weigand,  
Prof. Dr. rer. nat. Gisela Maercker
die studierende lernen anhand aus-
gewählter Verfahren die wesentlichen 
konzepte der Wahrscheinlichkeitstheorie 
und der induktiven statistik kennen und 
können diese in der Praxis als entschei-
dungshilfe zielorientiert einsetzen. dabei 
steht die Fähigkeit im Vordergrund, unter 
einbeziehung der korrelationsrechnung, 
der regressionsrechnung und statis-
tischer schätz- und testverfahren bei 
praxisnahen Problemstellungen zwischen 
systematischen und zufälligen effekten 
unterscheiden zu können. das Modul 
dient als Grundlage für fast alle Fächer 
des Wirtschaftsstudiums und vermittelt 
überwiegend Methodenkompetenz.
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72105 5 Leistungspunkte

Rechnungslegung 1  |   
Prof. Dr. rer. pol. Doris Zimmermann,  
Prof. Dr. rer. pol. Bettina Schneider
die studierenden können ansatz-, aus-
weis- und bewertungsprobleme nach den 
Vorschriften des hGb für alle kaufleute 
erkennen und lösen. sie sind dabei in der 
Lage, bilanzpolitische Gestaltungsmöglich-
keiten sinnvoll zu nutzen. dadurch können 
sie gegenüber unternehmensangehörigen, 
Wirtschaftsprüfern und analysten als 
kompetente Gesprächspartner auftreten.

72106 5 Leistungspunkte

Kostenrechnung  |   
Prof. Dr. rer. oec Hermann Balzer,  
Prof. Dr. rer. pol. Nicola Stippel
die studierenden sollen Grundbegriffe, 
Grundlagen, aufbau und anwendungsge-
biete der (traditionellen) kostenrechnung 
mit ihren schwerpunkten kostenarten-
rechnung, kostenstellenrechnung, kalku-
lation und ergebnisrechnung kennen und 
beherrschen lernen. aufbauend auf den 
Grundkenntnissen der Vollkostenrechnung 
sollen die studierenden die modernen 
Verfahren und systeme der teil- und Plan-
kostenrechnung kennen, analysieren und 
selbständig beurteilen lernen.   
die Veranstaltung vermittelt überwiegend 
Fachkompetenz.

73103 5 Leistungspunkte

Marketing  |   
Prof. Dr. Gert Hoepner,  
Prof. Dr. rer. pol. Guido Call
Grundlegende Lernziele der Veranstal-
tung bestehen darin, die Philosophie des 
Marketing als konzept der unternehmens-
führung zu verstehen.
darüber hinaus soll das Marktgeschehen 
aus einer herstellerperspektive darge-
stellt und beurteilt werden können.
die Veranstaltung vermittelt überwiegend 
Fachkompetenz.

die studierenden erhalten einen fundier-
ten einblick in die Grundlagen des Marke-
ting, wie Marktsegmentierung, Marketing 
Ziele, strategien und vor allem Marketing-
instrumente. 
diese Lehrveranstaltung wird auch in 
englischer sprache angeboten (73110 
Marketing).

73105 5 Leistungspunkte

Finanzwirtschaft  |   
Prof. Dr. rer. pol. Philipp Schmitz,  
Prof. Dr. rer. pol. Jürgen Stephan
die studierenden kennen die stellung
des Finanzmanagements im Wertschöp-
fungsprozess des unternehmens und 
die hieraus abgeleiteten aufgaben. sie 
beherrschen das finanzwirtschaftliche 
Grundvokabular. sie sind in der Lage, 
eine Finanzplanung aufzustellen und die 
Finanzierung eines unternehmens anhand 
von kennzahlen und einer kapitalfluss-
rechnung zu analysieren. die studierenden 
beherrschen die wesentlichen Verfahren 
der statischen und dynamischen investiti-
onsrechnung und sind in der Lage, durch 
situationsspezifische auswahl des Verfah-
rens optimale investitionsentscheidungen 
herzuleiten. die studierenden verstehen 
die systematisierung der Finanzierungs-
formen. sie kennen die wesentlichen 
Finanzierungsvorgänge und eigenschaften 
der Finanzierungsinstrumente. Für spezifi-
sche Finanzierungssituationen können sie 
jeweils die geeigneten Finanzierungsinst-
rumente auswählen.
diese Lehrveranstaltung wird auch in 
englischer sprache angeboten (73112 
Finance).

74102 5 Leistungspunkte

Betriebliche Informationssysteme  |   
Prof. Dr. rer. nat. Stephan Jacobs,  
Dr. Markus Lindemann
es werden grundlegende kenntnisse und 
Fähigkeiten hinsichtlich des einsatzes 



FH AAcHen    PFLichtModuLe   |  der Praxisnahe  studienGanG  |  29

von arbeitsplatzrechnern innerhalb des 
studiums und in der betrieblichen Praxis 
vermittelt. die Veranstaltung gliedert 
sich in zwei inhaltlich verbundene, jedoch 
organisatorisch getrennte teile, die Ver-
mittlung der technologischen Grundlagen 
einerseits und techniken des Personal 
computing andererseits. im ersten teil soll 
ein grundlegendes Verständnis aktueller 
hard- und softwarekomponenten am 
arbeitsplatz eines betriebswirtes sowie 
relevante technologischer trends erreicht 
werden. im zweiten teil sollen die teil-
nehmer lernen, wie bürokommunikati-
onssysteme effektiv und effizient für 
betriebswirtschaftliche aufgabenstellun-
gen einzusetzen sind. dabei steht nicht die 
handhabung und auch nicht der aktuelle 
Funktionsumfang marktüblicher soft-
waresysteme im Mittelpunkt, sondern der 
schwerpunkt wird dabei auf methodische 
aspekte gelegt, welche plattform/syste-
munabhängig dargestellt werden können. 
Wesentlich ist dabei nicht die reproduk-
tion der eigenschaften vieler systemfunk-
tionen oder die differenzierte handha-
bung einzelner Funktionen sondern die 
effektive Lösung betriebswirtschaftlicher 
Problemstellungen.

74103 5 Leistungspunkte

Organisation  |   
Prof. Dr. rer. pol. Georg Siedenbiedel, 
Prof. Dr. -Ing. Dipl.-Wirt.-Ing. Manfred 
Schulte-Zurhausen
das hauptziel der Lehrveranstaltung 
besteht darin, dass die studierenden die 
grundsätzlichen organisationsstrukturen 
kennen lernen, verstehen und in einen be-
zug zur unternehmensrealität setzen kön-
nen. hierzu sollen sie mit den wesentli-
chen organisatorischen begriffen vertraut 
sein, organisationsstrukturen erkennen 
und beschreiben können. Weiterhin sollen 
sie organisatorische Problemstellungen 
interpretieren, kritisch bewerten und 

grundsätzliche Lösungsmöglichkeiten 
aufzeigen können.

74104 5 Leistungspunkte

einführung Beschaffungs-, Produktions- 
und Logistikmanagement (BPL- Manage-
ment)  |   
Prof. Dr. rer. pol. Markus Focke
1  |  Grundlegendes, ganzheitlich-ökono-
misches Verständnis der beschaffungs-, 
Produktions- und Logistik-Prozesse sowie 
der damit verbundenen Managementauf-
gaben vor dem hintergrund historischer 
und aktueller entwicklungen.
2  |  kenntnis der Vielfalt und wesentlicher 
unterschiede realer ausprägungen dieser 
Prozesse in sachleistungs-, handels- und 
dienstleistungsunternehmen.
3  |  befähigung zur ökonomischen be-
trachtung und analyse von Vorgängen 
innerhalb des Fachgebietes.
4  |  in exemplarisch ausgewählten, vor-
wiegend operativen Managementfeldern 
anwendungsbefähigung in bezug auf 
konzepte, Methoden und instrumente 
zur Gestaltung und Lenkung von bPL-
Prozessen.
5  |  erste erfahrungen in der eigenstän-
digen erarbeitung und Präsentation von 
inhalten. 
diese Lehrveranstaltung wird auch in eng-
lischer sprache angeboten (74110 intro-
duction to operations Management).

75101 5 Leistungspunkte

Unternehmensführung mit Planspiel  | 
Prof. Dr.-Ing. Dipl.-Wirt.-Ing. Manfred 
Schulte-Zurhausen und weitere Lehrende
die absolventen sollen aufbauend auf 
einer analyse der unternehmenssitation 
begründete unternehmensziele festlegen 
können und strategien zur Zielerreichung 
erarbeiten und umsetzen können. sie sol-
len den ablauf der strategieentwicklung, 
und -umsetzung ebenso präsentieren kön-
nen, wie sie umsetzungsschwierigkeiten 
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analysieren, aufbereiten und vorstellen 
können. Zu den Lernzielen gehört auch, 
dass die bisherigen einzel-wissenschaftli-
chen betriebswirtschaftlichen kenntnisse 
zu einem Gesamtmanagementkonzept ge-
bündelt werden und die interdependenzen 
zwischen einzelwissenschaften integriert 
werden können. Lernziel ist auch die 
arbeit in teams.
diese Lehrveranstaltung wird auch in eng-
lischer sprache angeboten (75103 busi-
ness Management with Ludus). alternativ 
zu Ludus wird noch das Planspiel un-
ternehmensgründung angeboten (75102 
unternehmensführung mit Planspiel 
unternehmensgründung).

75540 5 Leistungspunkte

einführung in das Projektmanagement  |  
Prof. Dr. -Ing. Dipl.-Wirt.-Ing.  
Manfred Schulte-Zurhausen
die studierenden sollen in der Lage sein, 
die Methoden und techniken des Projekt-
managements zu beschreiben, kritisch zu 
reflektieren und auf konkrete Projekte 
anzuwenden. es wird vornehmlich das Ziel 
verfolgt, die notwendige Methodenkom-
petenz zur erfolgreichen abwicklung von 
Projekten zu vermitteln. die teilnehmer 
sollen anschließend in der Lage sein, Pro-
jekte unterschiedlicher art zu planen und 
zu steuern.
um die für Projektarbeit notwendige so-
zialkompetenz zu fördern, wird ein großer 
teil der semesterarbeit in teamarbeit 
durchgeführt. hierbei wird in Form eines 
Praxisprojektes eine konkrete technisch-
organisatorische Problemstellung aufge-
griffen und bearbeitet.

75337 5 Leistungspunkte

Vertriebsmanagement  |   
Prof. Dr. rer. pol. Guido Call,  
Prof. Dr. rer. pol. Wolfram Pietsch
die teilnehmer sind mit den Grundlagen 
des Vertriebsmanagements vertraut. das 
bedeutet, dass sie die Zielsetzungen von 
direktem und indirektem Vertriebskanal, 
die Wirkungsweise eines Multichannel 
Management systems sowie Formen des 
alleinvertriebs- und Vertriebsbindungs-
systems kennen und auf einen Praxisfall 
anwenden können. darüber hinaus sind 
sie in der Lage ein Verkaufsgebiet zu 
analysieren, es mit entsprechenden au-
ßendienstmitarbeitern aufzuteilen und mit 
einer effizienten und kundenspezifischen 
routenplanung zu versehen.

75338 5 Leistungspunkte

Management von Kundenbeziehungen 
und industriellen Serviceleistungen  |   
Prof. Dr. rer. pol. Gert Hoepner
die teilnehmer kennen die wesentlichen 
bereiche des kundenmanagements, die 
kundengewinnung, die kundenbindung 
und die kundenrückgewinnung. dement-
sprechend sind sie in der Lage, kunden 
dahingehend zu analysieren und zu 
segmentieren, um ausgehend von ei-
nem ermittelten kundenwert bzw. dem 
sogenannten customer Lifetime Value 
entsprechende Ziele und strategien sowie 
entsprechende Maßnahmen der kunden-
bearbeitung abzuleiten (customer relati-
onship Management).
auf der basis dieser erkenntnisse sind sie 
in der Lage, kundenanforderungsgerechte 
Leistungspakete zusammenzustellen 
und diese entsprechend zu vermarkten. 
hierbei erlernen die teilnehmer neuere 
Methoden wie target costing, conjoint 
analyse, Produktbundling und Value Pri-
cing am konkreten Praxisfall anzuwenden.
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und einer verschuldensunabhängigen 
haftung.

81101 6 Leistungspunkte

Mathematik 1  |   
Prof. Dr. rer. nat. Karin Melcher
die studierenden verstehen die grund-
legenden begriffe und Methoden der 
linearen algebra und der eindimensi-
onalen integralrechnung und können 
sie anwenden. sie haben die Fähigkeit 
technische und ökonomische Vorgänge mit 
mathematischen ansätzen zu beschreiben 
und bearbeiten. die studierenden erar-
beiten Problemlösungen und können sie 
präsentieren.
 
81102 7 Leistungspunkte

Physik  |   
Prof. Dr. rer. nat. Heinrich Hemme
die studierenden kennen physikalische 
Größen und die Zusammenhänge zwischen 
ihnen. sie beherrschen einige wesentliche 
Grundprinzipien, die in allen bereichen der 
natur- und ingenieurwissenschaften gültig 
sind, wie erhaltungssätze oder bilanzen 
und sie können sie anwenden. sie können 
physikalische Probleme einzeln und in 
Gruppen lösen.

81103 6 Leistungspunkte

Technische Mechanik 1  |   
Prof. Dr.-Ing. Markus Schleser
es werden die Grundlagen des dimensi-
onierens (Festigkeit und dauerfestigkeit) 
sowie eine Übersicht über die Verbin-
dungselemente (achsen, Wellen und 
dichtungen) erarbeitet. 
die studierenden lernen die Grundla-
gen der Fügetechnik (schweißen, Löten 
und kleben) kennen und erwerben das 
nötige Fachwissen über Federn, schrau-
ben und schraubverbindungen sowie die 
dimensionierung von befestigungs- und 
bewegungsschrauben. 

75639 5 Leistungspunkte

Industriegüter-Marketing  |   
Prof. Dr. rer. pol. Wolfram Pietsch
die teilnehmer sind mit den Grundlagen 
des industriegüter-Marketing vertraut. 
sie kennen die verschiedenen Geschäfts-
typen, wie anlagenbau, systemgeschäft, 
commodity business und roh-, hilfs- und 
betriebsstoffe sowie deren wesentlichen 
unterschiede. auf dieser basis sind sie in 
der Lage entsprechend der kundenanfor-
derungen, der kaufentscheidungsprozesse 
sowie des stellenwerts des kunden kun-
dentypspezifische Marketing konzepte zu 
erstellen. des Weiteren sind die teilneh-
mer mit der organisatorischen ausrichtung 
eines unternehmens auf den kunden, im 
sinne der Vertriebsorganisation (z.b. key 
account Management) vertraut.

85176 6 Leistungspunkte

Wirtschaftsprivatrecht / Vertrags- und 
Haftungsrecht  |   
Prof. Dr. jur. Martin Dreschers,  
Prof. Dr. jur. Rolf Dieter Mönning 
die studierenden erlernen basiswissen 
des bürgerlichen rechts und erfahren den 
grundlegenden unterschied zwischen dem 
Zivilrecht und dem öffentlichen recht. sie 
haben eine sensibilität und ein bewußt-
sein entwickelt, juristische Problemstel-
lungen zu erkennen, zu analysieren und 
einer Lösung zuzuführen. sie sind in der 
Lage, weniger komplex gestaltete Fälle 
aus dem Wirtschaftsleben eigenständig 
zu lösen, schwierige Fälle zumindest zu 
analysieren und Problemlösungsstrate-
gien vorzuschlagen und zu begründen. im 
bereich des schuldrechts werden den stu-
dierenden schwerpunktmäßig die Grund-
kenntnisse zum kaufvertrag und zum 
Werkvertrag vermittelt. auf dem Gebiet 
des haftungsrechts erlernen die studie-
renden die grundlegenden unterschiede 
zwischen einem verschuldensabhängigen 
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81104 5 Leistungspunkte

Werkstoffkunde 1  |   
Prof. Dr.-Ing. Sabri Anik
die studierenden sind fähig, Zusammen-
hänge zwischen struktur und Verhalten 
von Werkstoffen zu verstehen. sie sind 
in der Lage, werkstoffwissenschaftliche 
Methoden zur ermittlung und beeinflus-
sung von Werkstoffeigenschaften umzu-
setzen. sie beherrschen das auswählen 
und anwenden der Werkstoffeigenschaf-
ten. sie beherrschen die Grundsätze 
bei der auswahl und anwendung der 
Grundwerkstoffe.

81205 5 Leistungspunkte

cAD / Technisches Zeichnen  |   
Prof. Dr.-Ing. Joachim Benner,
Prof. Dr.-Ing. Rolf Werner Schmitt
die studierenden beherrschen das 
normgerechte abbilden und darstellen 
technischer Gebilde und  sachverhalte in 
einer Zeichnung. sie sind fähig, eine sach- 
und normgerechte technische Zeichnung 
sowohl manuell  als auch mit cad-un-
terstützung zu erstellen. dabei werden 
aus den erstellten Volumenmodellen die 
normgerechten technischen Zeichnungen 
abgeleitet.

82105 5 Leistungspunkte

elektrotechnik / elektronik  |   
Prof. Dr.-Ing. Bernd Dietrich Schmidt
die studierenden sind in der Lage, ein-
fache stromkreise (Gleich- und Wech-
selstrom) sowie symmetrische Last am 
drehstromnetz samt zugehörigen aufga-
ben zu analysieren und zu berechnen. sie 
verstehen die Prinzipien von komplexer 
Wechselstromrechnung, ersatzanordnun-
gen und elektrischen Maschinen (Gleich-
strom, drehstrom).

82106 5 Leistungspunkte

Fertigungsverfahren  |   
Prof. Dr.-Ing. Andreas Gebhardt,  
Prof. Dr.-Ing. Horst Heinrichs
die studierenden sind in der Lage, un-
terschiedliche Fertigungsverfahren für 
konkrete Fertigungsaufgaben sicher zu 
bestimmen. sie sind fähig, die wichtigsten 
einstellparameter zu bestimmen, so dass 
für die Fertigungsabteilung entsprechende 
aufgaben formuliert werden können.

82161 5 Leistungspunkte

Mathematik 2 für Wirtschaftsingenieure  |  
Prof. Dr. rer. nat. Karin Melcher
die studierenden beherrschen das kalkül 
der infinitesimalrechnung für Funktionen 
mehrerer reeller Veränderlicher. einfache 
differentialgleichungen werden aufgestellt 
und analytisch gelöst. die studierenden 
kennen die Grundlagen der deskriptiver 
statistik. sie sind in der Lage, technische 
und wirtschaftliche Vorgänge mit hilfe 
dieser Werkzeuge zu verstehen und unter 
mathematischen Gesichtspunkten zu 
beschreiben. Problemlösungen werden 
kommuniziert und präsentiert.

82163 5 Leistungspunkte

Technische Mechnik 2  |   
Prof. Dr.-Ing. Markus Schleser
die studierenden sind fähig, schnittgrö-
ßen, spannungen und Verformungen 
statisch bestimmter und unbestimmter 
stab- und balkensysteme hinreichend zu 
berechnen. sie sind in der Lage, eine den 
belastungen gerechte dimensionierung 
durchzuführen.

83102 5 Leistungspunkte

Konstruktionselemente 1  |   
Prof. Dr.-Ing. Rolf Werner Schmitt
es werden die Grundlagen des dimensi-
onierens (Festigkeit und dauerfestigkeit) 
sowie eine Übersicht über die Verbin-
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dungselemente (achsen, Wellen und 
dichtungen) erarbeitet. 
die studierenden lernen die Grundla-
gen der Fügetechnik (schweißen, Löten 
und kleben) kennen und erwerben das 
nötige Fachwissen über Federn, schrau-
ben und schraubverbindungen sowie die 
dimensionierung von befestigungs- und 
bewegungsschrauben.

83103 5 Leistungspunkte

Technische Mechanik 3  |   
Prof. Dr.-Ing. Hans-Jürgen Raatschen
die studierenden können bewegungszu-
stände und schnittgrößen beschleunigter 
strukturen ermitteln und kennen die 
abhängigkeiten zwischen bewegung und 
kräften/Momenten für ebene und spezi-
elle räumliche Probleme.

83104 5 Leistungspunkte

Thermodynamik  |   
Prof. Dr.-Ing. Herbert Willms
die studierenden sind in der Lage, die 
hauptsätze der thermodynamik sowie 
stoffgesetze (Zustandsgleichungen) nach 
ihrem sinn und in ihrer mathematischen 
Formulierung in ihrer grundsätzlichen 
bedeutung für die Lösung thermodynami-

scher Fragestellungen zu verstehen und 
anzuwenden. sie können die systematik 
der Lösungsverfahren erkennen, so dass 
bei einer konkreten Fragestellung, die zur 
Lösung des Problems geeigneten ansätze 
formuliert werden können. die studieren-
den haben eine konkrete Vorstellung über 
die in diesem Fach verwendeten physika-
lischen Größen entwickelt. sie sind in der 
Lage, eigene und fremde berechnungser-
gebnisse auf Plausibilität zu überprüfen 
und zu beurteilen. sie sind fähig, Gesetz-
mäßigkeiten und Lösungsverfahren ver-
wandter physikalischer Fachgebiete mit 
solchen der thermodynamik zu verknüp-
fen. die darstellung des stoffes erfolgt so, 
dass das Gelernte ausbaufähig ist und der 
hörer damit in die Lage versetzt wird, sich 
auch in komplexere thermodynamische 
Fragestellungen einzuarbeiten.

84102 6 Leistungspunkte

Konstruktionselemente 2  |   
Prof. Dr.-Ing. Joachim Benner
Mechanische Grundlagen, Funktion und 
Zusammenwirken der Maschinenelemente, 
insbesondere in den teilgebieten Gleitla-
ger (schmierstoffeigenschaften, Viskosi-
tätsbegriff, hydrodynamische radial- und 
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axiallager, hydrostatische Lager),  Wälz-
lager, Federn (Zug-/druck- ,biege- ,tor-
sionsfedern, Gummifedern), werden von 
den studierenden grundlegend verstan-
den, die Prinzipien der Gestaltung und 
dimensionierung von bauelementen und 
baugruppen des Maschinenbaus werden 
beherrscht.

84266 5 Leistungspunkte

Technisches und Wirtschaftsenglisch  |  
Sophie de Percin Northumberland,  
Prof., Dr. rer. nat. Klaus-Peter Kämper
das Ziel des Moduls ist die Verbesserung 
des Lese- und hörverständnisses im 
technischen und wirtschaftlichen englisch 
und der schriftlichen und mündlichen Ver-
ständigung in englisch im technischen und 
wirtschaftlichen umfeld.

84209 3 Leistungspunkte

Projekt 1  |   
Prof. Dr.-Ing. Andreas Gebhardt,
Prof. Dr. rer. nat. Klaus-Peter Kämper,
Prof. Dr.-Ing. Martina Klocke
die studierenden sind nach dem Projekt 
vertraut mit teamarbeit und typischen 
Projektmanagementaufgaben. sie haben 
gelernt eine Präsentation zu erarbeiten 

und einen klar strukturierten und gut 
verständlichen technischen und wirt-
schaftlichen bericht zu erstellen. die 
studierenden konnten die bisher erwor-
benen Grundlagen und weiterführenden 
kenntnisse auf eine für sie unbekannte 
komplexe aufgabe anwenden und sich 
selbständig neues technisches und 
wirtschaftliches Fachwissen aneignen 
um gemeinsam die aufgabenstellung zu 
bewältigen.

85168 5 Leistungspunkte

Qualitäts- u Anforderungsmanagement  |  
Prof. Dr.-Ing. Ludger Knepper,  
Prof. Dr. rer. pol. Wolfram Pietsch
A  |  total Quality Management
die studierenden kennen qualitätsorien-
tierte unternehmensführungsmodellen 
wie eFQM business excellence und six 
sigma. sie verstehen die zugrundeliegen-
den konzepte im sinne eines total Quality 
Management. die teilnehmer verfügen 
über kenntnisse, die für die aufgabe eines 
Qualitätsmanagement-beauftragten (QMb) 
erforderlich sind.
B  |  Ganzheitliches 
anforderungsmanagement
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die teilnehmer sind für die Problematik 
der Übersetzung von kundenbedürfnis-
sen und Forderungen aus dem Marketing 
in machbare und attraktive technische 
Lösungen sensibilisiert. sie kennen die 
wesentlichen elemente des ganzheit-
lichen anforderungsmanagements an 
der schnittstelle zwischen dem kunden 
(Voice of the customer) und der system-
gestaltung (Voice of the engineer) und 
verstehen den unterschied zwischen 
kundenbedürfnissen, kundenanforderun-
gen und Lösungen. sie sind in der Lage, 
kundenanforderungen, Funktionen und 
Qualitätselementen zu unterscheiden 
und konsensfähig zu priorisieren so-
wie die Lösungsökonomie mittels einer 
korrelationsmatrix (house of Quality) 
auszuloten. die teilnehmer kennen die 
elementaren schritte des QFd-Prozesses 
und wissen um deren branchenspezifische 
ausgestaltung.

85170 5 Leistungspunkte

Kommunikation und Verhandlung  |   
Prof. Dr.-Ing. Walter Reichert, 
Prof. Dr. rer. pol. Constanze Chwallek, 
Prof. Dr. jur. Martin Dreschers
die teilnehmer erwerben umfassende 
handlungskompetenz für einen professi-
onellen umgang mit anderen Menschen 
in betrieblichen situationen. sie erlernen 
einerseits fachliche und methodische 
kompetenz: sie sind in der Lage, in typi-
schen situationen, die ihnen im berufli-
chen alltag begegnen, proaktiv zu kom-
munizieren und ihre themen souverän zu 
vertreten aufbauend darauf erwerben sie 
in gleichem Maße soziale und persönliche 
kompetenz: durch realistische Gesprächs-
simulationen, praktische rollenspiele, 
kleingruppenarbeiten und Fallstudien 
lernen sie, das Wissen ihrer Fach- und 
Methodenkompetenz in sozialkompetent 
gelebte Verhaltenpraxis umzusetzen.

die studierenden erfahren über ein rol-
lenspiel gängige Methoden und techniken, 
wie Verhandlungen optimal vorzubereiten 
und zu gestalten sind, um dem gewünsch-
ten Verhandlungsergebnis (Vertragsab-
schluss) so nahe wie möglich zu kommen.

85513 5 Leistungspunkte

Werkzeugmaschinen / Flexible Ferti-
gungssysteme  |   
Prof. Dr.-Ing. Martina Klocke
der student / die studentin kennt grund-
sätzliche klassifizierungsaspekte sowie 
wesentliche bauelemente von Werkzeug-
maschinen. er / sie kann anforderungen 
an Werkzeugmaschinen und ihre bauele-
mente benennen und beschreiben, wie 
die Funktionsfähigkeit und Qualität einer 
Maschine nachgewiesen werden kann. 
der / die studierende ist in der Lage, 
Werkzeugmaschinen in abhängigkeit 
vom geforderten Fertigungsverfahren 
einzuordnen und unterschiede in den 
ausführungen zu erörtern. er / sie kann 
grundlegende aussagen zu Möglichkeiten 
des einsatzes, ausbaus und der Produkti-
vitätssteigerung von Flexiblen Fertigungs-
systemen formulieren und erörtern. der 
student / die studentin kann sich auf der 
basis der erworbenen Grundlagen selb-
ständig weiterführendes Wissen aneignen 
sowie Werkzeugmaschinen mit bezug auf 
die geforderte Fertigungsaufgabe gegen-
überstellen und auswählen.

86163 5 Leistungspunkte

cAD/cAM  |   
Prof. Dr.-Ing. Martina Klocke,  
Prof. Dr.-Ing. Joachim Benner
cAD  |  die studierenden haben vertie-
fende kenntnisse über den einsatz und 
die handhabung von 3d-cad-systemen, 
insbesondere im hinblick auf die ciM-
realisierung. sie beherrschen die vir-
tuelle und digitale Produktentwicklung 
mit hilfe eines volumenorientierten 
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3d-cad-systems. ausgehend vom reinen 
Geometriemodell entsteht durch integra-
tion von technologie- und Planungsdaten 
das Produktmodell. es ist unverzichtbare 
Voraussetzung für den rechnergestützten 
Produktenstehungsprozess. 
cAM  |  er / sie kann grundlegende aus-
sagen zu Möglichkeiten des einsatzes 
und der anwendung von caM- systemen 
formulieren und erörtern. der student / 
die studentin kann sich in ein caM-system 
einarbeiten und grundlegende aufgaben 
bearbeiten. er / sie kann sich auf der basis 
der erworbenen Grundlagen selbständig 
weiterführendes Wissen aneignen sowie 
die eignung von caM-systemen mit bezug 
auf die anforderungen gegenüberstellen 
und auswählen.

86173 4 Leistungspunkte

Interdisziplinäre Fallstudie  |   
Prof. Dr.-Ing. Walter Reichert,  
Prof. Dr. rer. pol. Constanze Chwallek
die studierenden kennen die betriebswirt-
schaftlichen und ingenieurwissenschaft-
lichen instrumentarien zur fundierten 
branchen- und unternehmensanalyse für 
industriegüterunternehmen. darauf auf-
bauend sind sie in der Lage, ein konsisten-
tes handlungskonzept für ein unterneh-
men der branche aus sicht des Vertriebs 
zu generieren.

86170 4 Leistungspunkte

Vertriebsprojekt  |   
Prof. Dr.-Ing. Walter Reichert,  
Prof. Dr. rer. pol. Wolfram Pietsch  
die studierenden kennen die praktischen 
aufgaben, aktivitäten und ergebnisse 
hinsichtlich des Vertriebs eines konkreten 
Paketes von industriegütern und dienst-
leistungen. sie verstehen die spezifischen 
erfolgsfaktoren und herausforderun-
gen dieses Prozesses in interaktion mit 
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unterschiedlichen interessengruppen und 
die besonderen anforderungen an analy-
tische und kommunikative Fähigkeiten als 
einzelperson und im team. 
die studierenden konnten die bisher 
erworbenen Grundlagen und weiter-
führenden kenntnisse auf eine für sie 
unbekannte komplexe aufgabe anwenden 
und sich selbständig neues technisches 
und wirtschaftliches Fachwissen aneignen 
um gemeinsam die aufgabenstellung zu 
bewältigen.



Allgemeine 
Informationen

©
 F

h
-a

ac
h

en
, w

w
w

.li
ch

to
gr

ap
h

ie
.d

e



38  |  aLLGeMeine inForMationen  |  orGanisatorisches FH AAcHen

Organisatorisches

Studiendauer, -aufbau und -beginn  |  die regelstudienzeit im 
bachelorstudiengang Wirtschaftsingenieurwesen beträgt ein-
schließlich der anfertigung der bachelorarbeit sieben semester. 
im dritten studiensemester entscheiden die studierenden sich für 
die fachliche ausrichtung Vertriebsingenieur oder Wirtschaftsin-
genieur.  eine aufnahme in das erste studiensemester ist jeweils 
zum Wintersemester möglich.

Kosten des Studiums  |  alle studierenden müssen jedes semes-
ter einen sozialbeitrag für die Leistungen des studentenwerks 
und einen studierendenschaftsbeitrag für die arbeit des asta 
(allgemeiner studierendenausschuss) entrichten. im studieren-
denschaftsbeitrag sind die kosten für das nrW-ticket enthalten. 
die höhe der beiträge wird jedes semester neu festgesetzt. die 
auflistung der einzelnen aktuellen beiträge finden sie unter 
www.studierendensekretariat.fh-aachen.de

Bewerbungsfrist  |  anfang Mai bis 15. Juli (ausschlussfrist) beim 
studierendensekretariat der Fh aachen 
www.studierendensekretariat.fh-aachen.de 

Bewerbungsunterlagen  |  Über die bewerbungsmodalitäten 
informieren sie sich bitte im detail über die startseite der Fh 
aachen unter www.fh-aachen.de

Modulbeschreibungen und Vorlesungsverzeichnis  |  online ver-
fügbar unter www.campus.fh-aachen.de

die informationen in der broschüre beschreiben den studiengang zum stand der drucklegung.  daraus kann kein
rechtsanspruch abgeleitet werden, da sich bis zur nächsten einschreibeperiode studienverlauf, studienpläne oder 
Fristen ändern können. die aktuell gültigen Prüfungsordnungen einschließlich der geltenden studienpläne sind im 
downloadcenter unter www.fh-aachen.de abrufbar.
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Fachbereich Maschinenbau und 
Mechatronik
Goethestraße 1, 52064 aachen
t +49.241.6009 52510
F +49.241.6009 52681
www.maschbau.fh-aachen.de

Dekan
Prof. dr.-ing. andreas Gebhardt 
t +49.241.6009 52500

Studiengangleiter
Prof. dr.-ing. Walter reichert
Fachbereich Maschinenbau und 
Mechatronik
t +49.241.6009.52469

Stellvertretender Studiengangleiter
Prof. dr.-ing. dipl.-Wirt.-ing. Manfred 
schulte-Zurhausen 
Fachbereich Wirtschaftswissenschaften
t +49.241.6009. 51936

ecTS-Koordinator
Prof. dr. rer. nat. heinrich hemme 
t +49.241.6009 52357

Ansprechpartner für das Vorpraktikum
dipl.-ing. hans Lingens, iWe, Mba
t +49.241.6009 52418
www.fh-aachen.de/menschen/lingens

Fachstudienberater
dipl.-ing. Johann Pfeiffer, sFi
Fachbereich Maschinenbau und  
Mechatronik 
t +49.241.6009 52434

dipl.-kff. agathe odinius
Fachbereich Wirtschaftswissenschaften
t +49.241.6009 51907

dipl.-ing. Jürgen schönwald
Fachbereich Maschinenbau und 
Mechatronik
t +49.241.6009 52433

Allgemeine Studienberatung
bayernallee 9a
52066 aachen
t +49.241.6009 51800/51801
www.studienberatung.fh-aachen.de

Studierendensekretariat
stephanstraße 58/62 *
52064 aachen
t +49.241.6009 51620
www.studierendensekretariat.fh-aachen.de

Akademisches Auslandsamt
robert-schuman-straße 51 *
52066 aachen
t +49.241.6009 51043/51019/51018
www.aaa.fh-aachen.de

Adressen
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